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Abstrakt:

Prace je kratkym zamysSlenim nad rtiznorodosti uzivani standardniho ekonomického pojmu
viastni zajem (self-interest). Ta je podle autora pfi¢inou fady dezinterpretaci, ale i metodologickych
omylii v ekonomii. Jako netradi¢ni ndstroj analyzy je navrhovan Maslowlv koncept hierarchie
potieb — ktery se zda byt uzite€nym pro popis miry zjednoduSeni motivace ¢loveéka v jednotlivych

ekonomickych teoriich.

Abstract:

This short essay reflects variety of usage of standard economic term — a self-interest. Author
argues that this variety causes large number of misinterpretations and methodological problems
throughout whole field of economic science. Maslow's hiearchy of needs concept is proposed as a
untraditional tool of analysis — since it can provide insight into degree of simplification of human

needs in economic theory, contrary to their complex psychological counterpart.



1. Uvod - chybnd interpretace snad nejzdkladnéjsiho pojmu ekonomie
Termin homo oeconomicus (dale HE) oznacuje v bézném pojeti ekonoma bytost naprosto
racionaln¢ sledujici vlastni zajem. Bytost, ktera si uvédomuje své potieby, a snazi se je uspokojit
nejrozumnéjsim moznym zpusobem. Hlavni proud ekonomie stoji na ptredpokladu, ze pravée
takovou bytosti je Clovék. Ackoliv kazdy vi, Ze to tak UpIn€ neni pravda, pfinejmensim proto Ze ona
dokonald racionalita méa u kazdého z nas k dokonalosti daleko, jevi se ve vétSiné aplikaci koncept
HE jako pfijatelné zjednoduseni, které je dostatecné blizko realité. Zakladni myslenkou této prace je
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vilastni zajem.

Karl Popper moudie odmital budovani spolecenskovédnich teorii na piesnych definicich,
uptednostiioval spiSe uzivani pojmui s jasnym a intuitivnim vyznamem. To proto, ze v mékkych
veédach jsou vSechny striktni definice nutné bud’ netplné nebo zavadéjici. Dokonce 1 matematicky
nejtvrdsi z spolecenskych véd, ekonomie, stoji na tak chatrném zaklad¢ jakym je pojem sebezdjmu.
Pokusim se vysvétlit, ze ptipady, které jsou ¢asto povazovany za selhani konceptu HE v postizeni
Ukazuje se, ze jeho chdpani neni zdaleka intuitivni, a riznorodost s jakou je n€kdy pojiman se zda
byt ptfi¢inou fady nedorozuméni mezi ekonomy a svétem, ale i mezi ekonomy navzajem. Pocatky
nekonecné fady dezinterpretaci Ize pteci pozorovat uz od dob vzniku klasické ekonomie — dokonce
1 béznd vulgarni interpretace jejiho zakladatele (a profesora moralni filosofie) Adama Smithe je

misty v pfimém rozporu s jeho dilem.

2. Maximalizace uzitku, nebo spotreby?

Standardni mikroekonomie modeluje chovani spotiebitele-pracovnika (tedy cloveka)
pomoci jeho uzitkové funkce, kterd ma co nejpiesnéji odrazet jeho preference. RealistiCnost zde
musi ustoupit jednoduchosti. Teoreticka ,,skute¢na* uzitkova funkce (odpovidajici pfesné prioritam
jedince) s tisicovkami vstupnich proménnych je redukovéna Casto az k extrémni jednoduchosti — na
funkci jednoho nebo dvou spotiebnich statkl, ptipadné jesté volného casu. Je ziejmé, ze zavery
ziskané s pouzitim takové funkce jsou pfinejlepsim pfiblizné, a se skuteCnymi zajmy cloveéka maji

pramalo spolecného.

Samoziejm& ze mnozi ekonomové si tento vazny nedostatek svych modelti uvédomuji, a mimo
modely, kde uZ neni extrémni zjednoduSeni tak nutné, pojimaji potieby clovéka mnohem
komplexnéji. Pfesto miizeme mezi jednotlivymi autory rozeznat propastné rozdily v mife takové

komplexnosti. Srovndni riznych ekonomi a jejich pojeti uzitku jednotlivce by jisté vydalo na



zajimavou studii, cil této prace je vSak skromné&jsi — poskytnout uZite¢ny nastroj, nebo chcete-1i thel

pohledu, z kterého se na jednotliva pojeti HE a jeho prvotni motivace lze divat.

Tim nastrojem ma byt Maslowova hierarchie potieb, kterd svym zpisobem mapuje a ttidi
lidské potfeby do n€kolika skupin. Ekonomické koncepty lidskych potfeb Ize pak snadno d¢lit
podle toho, které z Maslowovych tifid do nich spadaji, a které lezi mimo. Pokusim se Ctenaie
presvédcit, ze toto tfidéni neni nikterak samoucelné, a ze poskytuje zajimavy pohled na disciplinu

ekonomie a jeji problémy — problémy tvrdé védy stojici na mékkych zakladech.

3. Maslowova pyramida potreb

Je zajimavym a Siroce diskutovanym konceptem humanistické psychologie. Nyni tuto teorii
nastinim, nehodlam (a jako laik ani nemizu) zabihat do pfiliSnych detailli — pro nase tcely beztak
nejsou nijak podstatné. Abraham Maslow hierarchicky setadil lidské potfeby do péti kategorii,
podle nutkavosti dané potfeby — potieby ve vyssich patrech pyramidy ¢lovéku vyvstavaji az ve
chvili kdy ukojil ty nizsi. Tedy konkrétné: ve chvili kdy ¢loveék naplni své zékladni fyziologické
potteby(I), zacne se teprve starat o své dlouhodobé preziti a bezpeci (II). Nasleduji potiteby
ptibuzenstvi, lasky, spoleCenské soundlezitosti (III), sebetcta a uznani ostatnich (IV) a kone¢né

seberealizace — ve smyslu tviiréi ¢innosti, sebezdokonaleni a poznavani (V).

Nutno poznamenat, ze na rozdil od ekonomt psychologové vétSinou zdlraziuji nevédomé
motivy chovani jako primdrni (coz stavi koncept HE dokonale na hlavu). Humanistickou
psychologii bychom mohli povazovat za odnoz naklonénou nejvice smérem k rozumovému
ekonomickému clovéka, nebot’ uznava vyznam védomych motivi a ptipousti racionalni sledovani
téch nevédomych. Pravé proto se zda vhodné z ni vychéazet jako z konceptu nejsmitlivéjsiho s

ekonomovym vidénim svéta.

Pokud bychom m¢li plné¢ stavét na Maslowovi pii zkoumani sebezajmu, museli bychom si
nasi idealni uzitkovou funkci predstavit jako velmi komplexni, zahrnujici lidské potieby vSech péti
pater. V praxi' b&Zné dochazi k vyznamnym redukcim — ¢lovék je zjednoduSen tak, Ze za jeho
»potieby povazujeme jen nckterd z pater pyramidy, ostatni pro jednoduchost vypustime.
Domnivam se naptiklad, Ze mezi ekonomy je obecna tendence vypoustét patra smérem shora dolt a
to az po hranici prvého a druhého patra. Ale o tom pozdéji, v tuto chvili je podstatné ze za¢iname
pouzivat Maslowovu pyramidu potieb jako nastroje pro interpretaci rozdilit mezi riznymi pojetimi
lidskych potieb (tj. sebezdjmu). Neni ani tak dulezit¢ zda jsou nékteré potieby vylouceny pro

jednoduchost teorii, nebo normativné (napft. lze tvrdit, Ze III. nebo IV. patro se netykéd sebezajmu,

1 Nemam na mysli ani tak praxi ve smyslu skute¢né konstrukce matematické funkce (ktera by uz pro prva dvé patra
pyramidy byla pfinejmensim obtizna, od tfetiho vys uz patra prakticky nemozna) , jako spis praxi samotného
uvazovani o ¢lovéku a jeho potiebach.



ale motivuje ¢lovéka k altruistickému chovani), zajima nés pouze jejich zahrnuti ¢i nezahrnuti v

uvazovani o uzitku ¢loveéka.

4. Homo oeconomicus?

Jakym zplsobem tedy moderni ekonomie vnima a popisuje lidské potteby? Pristupy
jednotlivych Skol pokryji prakticky celou Skdlu — od neoklasické makroekonomie redukujici
¢lovéka na konzumenta jediného (dolarového) statku, po ekonomii $tésti snazici se postihnout
jednotlivee co mozna nejkomplexnéji. Neni ptitom obecné lepsi ¢i horsi pristup, z dvou uvedenych

extrémi je patrny trade-off mezi jednoduchosti a obecnosti na jedné, a realisti¢nosti na druh¢ strané.

Pro odliSeni mezi jednotlivymi pfistupy se pouzivaji pojmy jako rozSifena racionalita,
ekonomie altruismu atd, znacici rozsiteni klasické mikroekonomické (spotiebni) koncepce uzitku o
jeho vyssi dimenze, nebo chcete-li o dalsi stupné Maslowovy pyramidy. Nutno poznamenat, ze s
takovym rozSifovanim obecné klesd mira exaktnosti discipliny — po zbézném prozkoumani
Teorie se stava vagnéjsi a nejistéjsi, na druhou stranu odstranuje vazné nedostatky teorii z niz§iho

patra — rozpory jejich implikaci s readln¢ pozorovanymi preferencemi ¢lovéka.

Zda se rozumné piedpokladat, ze s rostouci (kvantifikovatelnou!) zivotni trovni dochdzi k
prohlubovani téchto rozport. Se stale efektivnéjSim nasycovanim primarnich potieb z nizSich pater
pyramidy, se lidé pfesunuji uspokojovani potfeb vysSich. Chapani lidského uzitku jako uzitku ze
spotieby se tedy stale vice rozchazi z realitou (n-vstupa uzitkova funkce prestava byt vhodnou

aproximaci stale komplexnéjSich potteb) — coz je ostatné uz dnes ekonomii ¢asto vytykano.

.ponévadz jsou na nejvyssi hladiné hierarchie potreb, jsou individualni rozdily jejich

projevii a uspokojovani nejvétsi.’

Uvedeny citat naznacuje druhy z problémut ,,vysSich® potieb. Nejen ze jsou obtizné
kvantifikovatelné, proménlivost jejich charakteru je navic podstatné vyssi. Pridame-li jako treti
argument Maslowovo tvrzeni, Ze méné nez 50% populace se svymi potiebami viibec pohybuje nad
tfetim patrem pyramidy® (a pro vétSinu tedy nejsou vyssi potieby zatim vibec relevantni), nabizi se
zaver ze redukce VI. a V. patra je nejen vhodny, ale realn¢ jediny mozny skutecné védecky ptistup v

ekonomii.

2 0. Miksik: Psychologie teorie osobnosti,Karolinum 1999 str.170

3 Jde pouze o ilustrativni tvrzeni, toto ¢islo, stejné jako velka ¢ast teorie o hierarchickém fazeni potteb, bylo
pozdéjsim vyzkumem empiricky vazné zpochybnéno. To ov§em nasi analyze nijak nebrani, nebot’ ta nestoji na
Maslowovych zavérech, pouze si vypUjcuje nekteré uziteéné koncepty jeho prace.



Samoziejmé se jednd o zavér pomyleny — rezignace na tak dilezity pfedmét studia jen proto,
ze je velmi komplikovany, neni dobrou alternativou. Na druhou stranu je zfejmé Ze vySe jmenované
veétve ekonomie na obou koncich spektra spolu maji pramalo spolecného a jen tézko lze ocekavat
néjakou rozumnéj$i synergii mezi disciplinami které se zdsadné€ li§i v predpokladech, pouzité
metod¢ i formé¢ prezentace svych vysledkt. Piesto je tato synergie jedinou mozZnosti, jakd ndm muize
usnadnit slepé tapani pii hledani feseni prvotniho problému ekonomie — hledani cesty k naplnéni

vlastnich potieb.



